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317 Cout complet

Concepts clés

Variation stocks Variation stocks
matieres Produits finis

_Cout _ I _Cout _ Cout de I Cout de
RQI O RQI O production production Cout de

Prix d'achat

MEUEES
achetées

matieres MEUEIES produits

utilisées fabriqués

produits revient
vendus

Définitions

Prix doachritx pay® pour | daalat ahdhexeprdddrecihtathdns anspo
Cout dodachat cout dbédachat int gre au prix dbdédachat | es f
Cout ddachat mati reGomtched®esmati res achet®es au coul
Cout ddachat mati Causdesmat i s®es utilis®es pour |l a prodai
Cout de production des produits fabriqués . Couts de production des produits fabriqués au cours

déune p®riode

Cout de production des produits vendus : Couts de production des produits commercialisés au cours
déune p®riode

Cout de revient : Cout total du produits qui ajoute au cout de production les frais de distribution.

Plan du chapitre
31. Colt complet (1h20)
311. Les différents codts
312 - Structure des co(ts
32. Charges constitutives des codts
33. Charges directes et indirectes
34. Répartition des charges indirectes (tableau de répartition des charges)
35. Co¥%ts d'unit® d'Tuvre
36. Calcul des différents codts
1 Cas Solliet SA (1h)
1 Cas Gaillac SA (1h)
1 Cas Giffards - Mangalore SA( 4006 )

Durée :4h
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Réflexion1( 1 006)

La société Solliet commercialise des tables. Vous étes en négociation avec le groupe Accord qui envisage
| 6ach580t adbel es © | docawastonede@rlbchaihdtels redstawrants encEtrgpe.ne de -

Séquence A
Votre proposition initiale consiste en un prix de vente unitaire des 650 0 HT | L& groupe ABcord vous
demande de baisser les prix car des offres concurrentes sont plus intéressantes. Vous avez appris par une
indiscrétion que la société Meublat avait fait une proposition a 630 U

Quelle décision prenez-vous ?
1. Vous baisser les prix a 610 U (aller a la séquence B)
2. Vous ne baisser pas les prix et faites valoir la qualité de vos produits (aller a la séquence C)

Séquence B
La société Meublat fait une proposition concurrente et baisse ses prix a 590 U

Quelle décision prenez-vous ?
1. Vous baisser les prix a 560 U (aller a la séquence D)
2. Vous ne baisser pas les prix et faites valoir la qualité de vos produits (aller a la séquence C)

Séquence C
La société Meublat signe le contrat surlabasede 5900 | a t abl e.
Votre société doit licencier 5 salariés car elle manque de travalil

Séquence D
La société Meublat fait une nouvelle contreproposition concurrente et baisse ses prix a 550 U

Quelle décision prenez-vous ?
1. Vous baisser les prix a 540 G (aller a la séquence E)
2. Vous ne baisser pas les prix et faites valoir la qualité de vos produits (aller a la séquence C)

Séquence E
La société Meublat | et t e | 0 @ppe Aag@ signg le ¢omtrat gle 500 tables a 540 G avec votre
société. Vous offrez un grand repas a vos commerciaux (aller a la séquence F)

Séquence F
Le comptabl e vous si gnaunetablpesedeb8 Upet x gde v da8ub eppatrr d daebz
soit une pertede24000 G

Votre société ne peut pas licencier du personnel pour réduire ses codts car elle en a besoin pour honorer le
contrat. La société se retrouve avec des probléemes de paiement lors de la livraison.

Question ( 56)
1. Quelles informations sont susceptibles de vous aider a prendre votre décision ?
2. Quelles sont les cause des mauvaises décisions ?
3. Quelles conclusions pouvez-vous en tirer du métier de gestionnaire ?

Réflexion2( 1 006)

Danslecadredevotre activit® professionnelle vous avez fait |
Vous avez d% payer 150 U de frais de transport et vous
1. Quel est | e prix déachat ddédun ordinateur
2. Quelestlemontantdesfrai s accessoi Pes ~ | 6achat
3. Quel est dclattetaiat do
4. Quel est | e cout? débachat wunitaire
5. Quelles différences faites-vous entreleprix dbdachat et RPe cout dbéachat
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Réflexion3( 1 50)

La soci ® ® Solliet fabr i que canmerciatisadupréssle dstnbutbursiagréésl Bons t y |
processus industriel et commercial est le suivant :

Le responsable des achats recherche le bois nécessaire a la
production auprés de courtiers en bois. Il compare les propositions
commerciales et la qualité du bois avant de faire sa sélection, puis il
passe commande et recherche un transporteur pour la livraison.

Le bois est ensuite stocké dans un entrepdt spécialisé et aéré durant 6 mois. Cette étape est
essentielle car elle garantie que le bois sera particulierement sec et ne bougera plus aprés la
fabrication des tables.

S

;’ % Le bois en ensuite débité en planches. Les planches sont découpées et assemblées en
. i plateaux et en piétement. Chaque plateau et piétement sont ensuite stockés 15 jours.

A 1 6i ssu des 15sontponcespuit assembiéesaveelasypirds.

Léensemble et e n stockét 3e jourg @vamt ides recpvoiii e
seconde couche de vernis. La table est alors terminée elle est stocké 15 jours
pour garantir un séchage parfait du vernis.

Elle est ensuite démontée pour en réduire le volume, puis empaqueté avec
des cartons de productions. Puis stockée dans le hangar de produit fini. La
table peut alors °tre |ivr®e par un transporteur sp®ci

Parallelement a la production, le service commerciale démarche les clients et sociétés de distribution pour
commercialiser les tables, organise des campagnes de publicité et gére les livraisons.

Le service administratif et comptable gére les enregistrements comptables, la planification de la production et la
facturation.

Questions :
1. Lister et classer taches réalisées de fagon chronologique
2. Indiguer par une croix pour chaque tache si elle doit étre raccordée ~ | 6®t ape de | dac

production ou de la distribution.

Taches Etapes
Achat Production Distribution
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R®f | exi on 4 (1060)

La société Solliet vous communique la liste des dépenses qui apparaissent dans son compte de résultat.

Pour chacune dbéelle indiquer ° quelle ®tape du process
N° Comptes Montants Achat |Production |Distribution | Collectif
60100 |Achat de métal 250 000
60610 |Electricité 15 000
60634 |Fourniture d'entretien 4900
60640 |Fournitures administratives 1800
61550 |Entretien et réparation 3 200
61600 |[Assurances 6 500
62300 |Frais de publicité 10 600
62401 |Frais de transport 3900
62500 |Missions, réception 4 800
62600 |Frais postaux et télécoms 2 200
62700 |Frais bancaires 1300
64110 |Salaire service achat 55 000
64120 |Salaire production 90 000
64130 [Salaire commerciaux 59 000
64140 |Salaire Administratif 127 000
68100 |Dotations aux amortissements | 31 000

Question :

Au vu de ce tableau expliquer ce que | édon appelle une
Réflexion5( 1 06 )

Vous avez acheté 10 voituresa1l00 00 G | une et enO0Of80ed +téwerdu 9 ~ 12

Questions :

1. Quel est votre bénéfice ?

2. Quel est votre bénéfice par voiture ?
3. Quel est votre bénéfice total ?

4. Quelle est votre conclusion ?

R®f | exi on 6 (100)

Le g®rant de | a soci ® ® Solliet vous signal @0Que Ipou

lebnsembl e de | a soci ® ® et | dentretien et r®paration °

Questions :

1. Il vous demande de rechercher une méthode de calcul qui pourrait lui permettre de répartir la
dépensed é 6 ®1 e ceéntreledowt ® 6 a ¢, e@out de production et le cout de distribution.

2. Il vous demande de rechercher une méthode de calcul qui pourrait lui permettre de répartir la
dépense ddentretien eetht r ®p alreat ¢ @t déachat , l e cout de
distribution.

3. Qu 6 a p pt-en Uneclé de répartition ?
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Cas Terrasienna (1 h 40)

La société Terrasienna concoit des pigments naturels a partir de la terre de Sienne. Ces
pigments sont utilisés en peinture. Elle achéte de la terre et la retraite (nettoyage,
purification et concentration etc.) pour étre revendue a des sociétés spécialisées en
peinture et colorant.

Travail 1 Terrasienna:( 1 0 0 )

1. Analyser les charges directes et les charges indirectes et les répartir dans les bonnes colonnes
2. Indiguer pour chaque charge directe soncoutd 6 i mput at i on

Compte de résultat

N° Compte Montant (ciihri:%ee:; ircl:c;]i?;%?efs Couts
60101 | Achat de matiéres terre de sienne 253 000
60610 | Electricité 15 000
60634 | Fourniture d'entretien 3900
60640 | Fournitures administratives 1800
61301 | Loyer magasin 24 000
61302 | Loyer siége social 12 000
61303 | Loyer locaux de production 18 000
61550 | Entretien et réparation 4 300
61600 | Assurances 7 500
62300 | Frais de publicité 12 300
62401 | Frais de transport sur achat 3900
62402 | Frais de transport sur ventes 4 200
62500 | Missions, réception 5900
62600 | Frais postaux et télécoms 1200
62700 | Frais bancaires 2400
64110 | Salaire service achat 76 000
64120 | Salaire production 168 000
64130 | Salaire commerciaux 68 000
64140 | Salaire Administratif 139 000
68100 | Dotations aux amortissements 41 000
70110 | Ventes produit 920 000
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Travail 2 Terrasienna (300 )

1. Réaliser larépartition primaire et secondaire des charges incorporables

2. Calculer |l es co%ts dounit® doéTuvre
Le nombre doheures de travai |l90@huetlesquantites adhetées ant éé®e i od e
10000 Kg, le chiffre doéafrésutatr es est dans | e compte de
Tableau de répartition des charges indirectes
Montant Centres auxiliaires Centres principaux
Comptes
Entretien Administration Achats Production Distribution
Electricité 15 000 10% 10% 20% 40% 20%
Fourniture d'entretien 3900 10% 10% 20% 30% 30%
Fournitures administratives 1800 10% 45% 20% 5% 20%
Loyer siege social 12 000 0% 50% 50% 0% 0%
Entretien et réparation 4 300 5% 15% 20% 55% 5%
Assurances 7 500 15% 20% 15% 30% 20%
Missions, réception 5900 5% 20% 20% 5% 50%
Frais postaux et télécoms 1200 0% 35% 30% 5% 30%
Frais bancaires 2400 10% 20% 20% 30% 20%
Salaire Administratif 139 000 0% 100 % 0% 0% 0%
Dotations aux amortissements 41 000 10% 20% 10% 50% 10%
Totaux répartition primaire
Centre auxiliaire entretien 10% 30% 30% 30%
Centre auxiliaire administration 40% 20% 40%
Totaux répartition secondaire -

Tableau de répartition des charges indirectes

Montant Centres auxiliaires Centres principaux
Comptes
Entretien Administration Achats Production Distribution

Electricité 15 000

Fourniture d'entretien 3900

Fournitures administratives 1800

Loyer siege social 12 000

Entretien et réparation 4 300

Assurances 7 500

Missions, réception 5900

Frais postaux et télécoms 1200

Frais bancaires 2400

Salaire Administratif 139 000

Dotations aux amortissements 41 000

Totaux répartition primaire
Centre auxiliaire entretien
Centre auxiliaire administration
Totaux répartition secondaire -
Unit®s dof Q acheté Heurede | 10 801)"‘ d
Nombre d' uni t{
Co%t d'unit®
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Exercice 3 Terrasienna( 6 0 6)

11/10/2010

Au cours de la période, la société a acheté 10 000 Kilos de terre de Sienne au prixde 253000 U .

Cout achaterre acheté

40,

20

pi gments

pri x

Composants Quantité PU (CMUP) Montant
Achats
Frais directs sur achat
Charges indirectes doappr
Coltdéachat des mati res agd
Le stock initial de terre de Sienne 990 kil os
terre.
Cout achaterre utilisée
Quantité PU (CMUP) Montant
Stock 01/01
Entrées
Total
Cout ddachat mati res
Stock 31/12
Sur | 6exercice, il a ®t ® produit 9 700 Kg de
Cout de production des pigmentgbriqués
Quantité PU Montant
Co0t achat matiéres utilisées (terre)
Frais directs de production
Frais indirects de production
Codt de production pigments fabriqués
Le stock initial de pigment ®tait de 890 Kg au
Sur | 6exercice, i ldepign@gnt® vendu 10 200 Kg
Cout de production depigmentsvendus
Quantité PU (CMUP) Montant
Stock 01/01
Entrées
Total
Cout production pigments vendus
Stock 31/12
Cout de revient
Quantité PU Montant

Cout de production des pigments vendus

Frais directs de distribution

Frais indirects de distribution

Colt de revient des pigments vendus

Chiffre d'affaires

Résultat

u

n
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3. Calcul de colts
31. Colt complet

311. Les différents codts

Lecalculdecoit s varie selon que | don se situe dankscyckeeneentr
sont pas les mémes :

4 )

Cycle entreprise commerciale

Approvisionnemen S Osibuon

Auquel correspondent les étapes suivantes :

Achats marchandises Stock marchandises

g J

( . . )
Cycle entreprise industrielle

Le cycle d 6 ueneeprise industrielleestd i f f ®r ent <car | dentreprise ach te|l d

produits finis |lors de | 6®duwmapte de production. Le cyc]| e

Auquel correspondent les étapes suivantes

- - N S Produits finis S Produits finis
Achats matiéres Stock matiéres Matéres utilisées fabriqués Stock produits finis Ve
J

.

312 - Structure des colts

Entre chaque étape, il y a lieu de prendre en comptes les variations de stocks de matiéres et de produits

Les colts peuvent se décomposer de la fagon suivantes el on | e type dbdentreprise
Entreprise commerciale Entreprise industrielle
+ Pr i x narghardises achetées + Prix doachatesmati r eg
+ Fr ai s matchemdisksa t + Frais dodachat mati r ¢
=Colt W'd 6 a c madchandises achetées =Colt déachat mati res a
+ Variation de stock de marchandises * Variation de stock de matieres
=Co0t d 6 ac hmatchaddesss vendues =Colit doébachat des e@mati r

+ Frais de production
= Co(t de production des produits fabriqués
* Variation de stock de produits finis

= Co(t de production des produits vendus

+ Frais de distribution + Frais de distribution

= Co(t de revient des marchandises vendues | = Co(t de revient des produits vendus

(1) Un cout est une ensemble de d®pensledsac(hcaaHht ddachat

Dans le cadre de ce chapitre nous allons aborder principalement les couts industriels qui sont les plus élaborés.
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32. Charges constitutives des codts
Les charges intégrées dans le calcul des colts sont principalement les charges enregistrées en comptabilité
générale. Cette regle supporte cependant quelques exceptions.

1 Charges non incorporables

Il existe des charges comptables qu'il n'est pas logique d'incorporer a un codt : les primes d'assurance vie sans
rapport direct avec l'activité, certains amortissements exceptionnels qui ne relévent pas de I'exploitation
courante, | mpidt sur les bénéficesq u i nbest pa&ts. une charge

1 Charges supplétives

Il existe des charges qui ne sont pas enregistrées en comptabilité alors qu'il semblerait logique de les incorporer
dans un co(t : la rémunération d'un gérant majoritaire de SARL (rémunération = parts de bénéfice | salaire) ; la
rémunération conventionnelle des capitaux propres

Il'y a lieu de corriger les charges afind 6 a j lescdhages incorporables en comptabilité analytique :

Charges
supplétives
400 0O
Charges
analytiques
Charges Incorporables
incorporables 3 700 O
Charges 3300000
comptables
3 500 (
Charges non
incorporables
200 000
Exemple commenté : InnoPub SA (1) Pendentifs  Porte clé

La société InnoPub fabrique et commercialise des objets publicitaires en métal moulé. Sa )
production est essentiellement faite de portes clés et de pendentifs publicitaires ou touristiques. 5

La productionestr®al i s®e dans un acier sp®ci al appel ¢
|l ®g ret® de | 6al uminium.
BilledeCMM | 6acier CMM est achet® en billes, for
SRR un moule a haute pression qui fagonne di r ect ement | 6obj e Four
brevets déposés par nos ingénieurs, le produits démoulé ne comporte pas Py
doéar °tes et rend inutile | 6®bavurage. fusion
lissé uniforme qui rend inutile un brossage.
Tous les produits fabriqués sont standards et nécessitentl e m° me travai l et | a m° me
N° Comptes Montant
Le directeur vous communique le compte de 60100 jAchat de métal 250 000
résultat. Il vous signale les points suivants : 60610 |Electricité 15 000
60634 |Fourniture d'entretien 4900
f La r®mun®ration du g®r an £0644nFoprmiured agmpidtratives n 6 a p pla 89 |t
pas dans les salaires. Elle se monte 2620 0 0 (I 61550 |Entretien et réparation 3200
61600 [Assurances 6 500
1 Les charges exceptionnelles correspondent & des | 62300 |Frais de publicité 10 600
amendes et pénalités qui ne sont pas liées a la 62401 |Frais de transport 3900
gestion normale de | 0e nfTghshPiskionsFeception 4800
. o . 62600 |Frais postaux et télécoms 2 200
Travail a Faire: ( 100 ) . 62700 |Frais bancaires 1300
Calculer le montant des charges incorporables : _
64110 |[Salaire service achat 55 000
64120 |[Salaire production 90 000
64130 |[Salaire commerciaux 59 000
64140 |Salaire Administratif 65000 | 127000
67100 |[Charges exceptionnelles 3500
68100 |Dotations aux amortissements 31 000
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33 - Charges directes et indirectes

En introduct i on ilexisteipincipalemens3 calts higranchiques :

Cout d'achat Cout de production Cout de revient

uPrix d'achat L) uCout d'achat
+ Frais d'achat + Frais de production

wCout de production
+ Frais de distribution

Chaque charge du compte de résultat doit étre affectée a un codt. Certaines peuvent étre affectées directement
a un codt, ce sont les charges directes, ddautres concernent pl usieurs cc
préalable, ce sont les charges indirectes.

f Charges directes : - le prix d'achat des matieres = co(t d'achat
- le salaire d'un ouvrier de production = co(t de production
- le salaire d'un représentant = co(t de distribution
7 Charges indirectes : - Le salaire du personnel administratif

- Le chauffage des locaux (bureaux et ateliers)
- Le salaire du technicien d'entretien
- Le loyer du siége social

Exemple commenté : InnoPub SA (2)

Le tableau suivant N° Compte Montant |Ch. directes|Ch. indirectes| Couts
récapitule les charges 60100 |Achat de métal 250 000 250 000 Achat
incorporables. 60610 |Electricité 15 000 15 000

60634 [Fourniture d'entretien 4900 4900

60640 |Fournitures administratives 1800 1800

61550 [Entretien et réparation 3200 3200

61600 [Assurances 6 500 6 500

62300 (Frais de publicité 10 600 10 600 Distribution

62401 (Frais de transport 3900 3900

62500 ([Missions, réception 4 800 4 800

62600 (Frais postaux et télécoms 2200 2200

62700 |Frais bancaires 1300 1300

64110 ([Salaire senice achat 55 000 55 000 Achat

64120 ([Salaire production 90 000 90 000 Production

64130 ([Salaire commerciaux 59 000 59 000 Distribution

64140 ([Salaire Administratif 127 000 127 000

68100 [Dotations aux amortissements 31 000 31 000

70110 ([Ventes portes clé et pendentifs 710 000
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34. Répartition des charges indirectes (tableau de répartition des charges)

Les charges indirectes doivent étre retraitées pour étre imputées aux différents colts (section ou centres

d'analyse). La hiérarchie des couts recoupe le plus souvent | dor gani sation foncti
services :

Cout d'achat Cout de production Cout distribution

= Sevice achat = Service production = Service commercial

Il existe cependant des services .
Indirectement productifs qui sont Servics

au service des autres. Administratif - Entretien

Les sections qui peuvent étre imputées directement a un cout sont appelées des sections principales et les
sections aux services des autres sont appelées des sections auxiliaires. La répartition des charges indirectes
dans les sections est appelée : Répartition primaire, la répartition des sections auxiliaires dans les sections
principales est appelé la répartition secondaire.

Exemple commenté : InnoPub SA (3)

La répartition des charges indirectes doit étre réalisée selon les régles suivantes :

Tableau de répartition des charges indirectes
Comptes Montant Centres auxiliaires Centres principaux
Entretien | Administration| Achats |Production |Distribution
Electricité 15 000 10% 10% 10% 60% 10%
Fourniture d'entretien 4900 10% 10% 5% 65% 10%
Fournitures administratives 1 800 5% 65% 5% 5% 20%
Entretien et réparation 3200 10% 10% 10% 60% 10%
Assurances 6 500 15% 15% 15% 40% 15%
Frais de transport 3900 5% 5% 30% 10% 50%
Missions, réception 4 800 15% 20% 25% 40%
Frais postaux et télécoms 2200 20% 20% 10% 50%
Frais bancaires 1 300 40% 10% 40% 10%
Salaire Administratif 127 000 20% 20% 50% 10%
Dotations aux amortissements | 31 000 10% 10% 10 % 50% 20%
Totaux répartition primaire
Centre auxiliaire entretien 10% 15% 50% 25%
Centre auxiliaire administration 30% 40% 30%
Totaux répartition secondaire

Tableau de répartition des charges indirectes
Centres auxiliaires Centres principaux
Comptes Montant
Entretien Administration Achats Production Distribution

Electricité 15 000 1500 1500 1 500 9 000 1500
Fourniture d'entretien 4900 490 490 245 3185 490
Fournitures administratives 1800 90 1170 90 90 360
Entretien et réparation 3200 320 320 320 1920 320
Assurances 6 500 975 975 975 2 600 975
Frais de transport 3900 195 195 1170 390 1950
Missions, réception 4 800 720 960 1 200 1920
Frais postaux et télécoms 2 200 440 440 220 1100
Frais bancaires 1300 520 130 520 130
Salaire Administratif 127 000 25 400 25 400 63 500 12 700
Dotations aux amortissements 31 000 v 3100 3100 3100 15 500 6 200
Totaux répartition primaire 6 670 34 830 34 330 98 125 27 645
Centre auxiliaire entretien 6 670 'é 334 1334 3335 1668
Centre auxiliaire administration 35 164 -% 10 549 14 065 10 549
Totaux répartition secondaire - - 46 213 115 525 39 862

onne
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35.Co%ts d'unit® d'Tuvre

Léactivit® des centres dobéanallfagdonceloisirpmoeusu rc@ea geure wreintt® e
une uni t ®.egdudniiutv® se .l@dplusiwtilisés sont : | hdure de travail ;  elurd machine ; les quantités

travaillées dans le centre de travail, exprimé en nombre, poids ou volume
Léunit® dobébouvre permnmetundd ®c al'dwlvere Ide «didigdegouwieles i on
imputer aux colts complets. Ce colt est obtenu en divisant le total des charges indirectes de la section par le

nombre d'unit® d'Tuvre produite par | a section.
Exemple : Section production total charges indirectes =3800 000U

Unit® d' 7 u v r e heure de travall = 150 000 heures

Co%t wunit ® 88000006/15G:000 = 25,33333 U
Remarque : Il est courant de travailler avec 4 a 5 chiffres aprés la virgule

Exemple commenté : InnoPub SA (4)

Les couts doéuni c¢auléd<klbnies regles sugante: t
Tableau de répartition des charges indirectes
TS Montant Centres auxiliaires Centres principaux
Entretien Administration Achats Production Distribution

Totaux répartition secondaire - - 46 213 115 525 39 862

Uni t®s doéfTuv 100 0 d' a( Heuredetravail | 100 0 de
Nombre d'unit®s 2500 18900 7100
Coltd' uni t® d' 1 u 18, 485 6, 1124 5,6143

36. Calcul des différents codts

Compte tenu que les charges incorporables sont retraitées en charges directes et en charges indirectes, le

calcul des colts

devient le suivant :

Colt d'achat

des matieres achetées

+prix d'achat des matiéres achetés
+frais directs d'achat

+ frais indirects d'achat

=colt d'achat des matiéres achetées

Colt d'achat

des matieres utilisées

+ co(t d'achat des matiéres achetées
+ variation du stock de matiéres
= co(it d'achat des matieres utilisées

Colt de production

des produits fabriques

+ prix d'achat des matieres utilisées

+ frais directs de production

+ frais indirects de production

= co(t de production des produits fabriqués

Codlt de production

des produits vendus

+co(t de production des produits fabriqués
+ variation du stock de produits finis
= co(t de production des produits vendus

Colt derevient

des produits vendus

co(t de production des produits fabriqués
+frais directs de distribution

+ frais indirects de distribution

=colt de revient des produits vendus

Résultat analytique

+ Chiffre d'affaires
- Co0t de revient des produits vendus
=résultat analytique
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Exemple commenté : InnoPub SA (5)

Au cours de la période la société aacheté 11200 Ki l os dobéaci er0CMMaau prix de 2
Cout achatacier CMMacheté
Composants Quantité | PU (CMUP) Montant
Achats 11200| 22,32143 250 000
Frais directs sur achat 55 000
Charges indirectes ¢ 2500 18,48522 46 213
Co%t doéachat des mai{ 11200 31,35831 351 213
Le stock initial déacier CMM ®tait de 56 kilos ° 32, 4
il a été produit 560 000 objets publicitaires.
Cout achat acier CMMtilisé
Q (CII\D/ILLJJP) Montant
Stock 01/01 560 32, 45 18 1]
Entrées 11200| 31, 35 351 2
Total 11760 | 31, 41 369 3
Cout d damierlCHIM utilisées 11100 | 31, 41| 348 6
Stock 31/12 660 31, 41 20 713
Sur | 6exercice, il a ®t® produit 560 000 ofpjets public
Cout de production des objets fabriqués
Q PU Montant
Codt achat matiéres utilisées 11100 31, 41 348 6
Frais directs de production 90 0¢(
Frais indirects de production 18 900 6,1125 115 5
Cout de production d'un objet publicitaire 560 000 | 0,98961 U 554 1
Le stock initi al000cddpbunititese 1@tlaiat. de 50
Sur | 06 eibaété venda 50 000 objets publicitaires.
Cout de production des objets vendus
Q (C,\';LLJJP) Montant
Stock 01/01 50000 1, 010 50 500
Entrées 560000 0, 989 554 18
Total 610000 0, 991 604 68
Cout production objets vendus 550000| 0, 991| 545 20|
Stock 31/12 60000 0, 991 59 47 6‘
Cout de revient
Q PU Montant
Cout de production des objets vendus 550 000 0,9917 545 203
Frais directs de distribution 69 600
Frais indirects de distribution 3700 5,614 20 772
Co(t de revient des objets vendus 550 000 1,155 635 57
Chiffre d'affaires 550 000 1,290 710 00O
Résultat 550 000 0, 135 74 423
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Cas Solliet SA (1h
( ) Tables en chéne Tables en noyer

La société Solliet fabrique des tables en bois en chéne et en noyer. i‘

Le Directeur souhaite connaitre les couts de revient des différentes o

tables. @ T
Il vous remet le compte de résultat suivant dans lequel les charges &=

directes et indirectes ont été ventilées.

Charges directes Charges
N° Comptes Montants TaAbIe Table indirectes
chéne noyer
60101 |Achat de Noyer 30 000 30 000
60102 |Achat de chéne 22 000 22 000
60201 |Achat de fournitures 5200 5200
60610 |Electricité 2 000 2 000
60634 |Fourniture d'entretien 900 900
60640 |Fournitures administratives 800 800
61320 |Location magasin 12 000 12 000
61550 |Entretien et réparation 4 300 4 300
61600 |Assurances 3 000 3 000
62300 |Frais de publicité 4 000 2 000 2 000
62401 |Frais de transport sur bois 1500 1000 500
62402 |Frais de transport sur tables 2500 1 000 1500
62500 |Missions, réception 2200 2 200
62600 |Frais postaux et télécoms 1000 1000
62700 |Frais bancaires 600 610
63500 |Impébts et taxes 1400 1400
64101 |Salaire service achat 20 000 10 000 10 000
64102 |Salaire production 90 000 45 000 45 000
64103 |Salaire commerciaux 26 000 13 000 13 000
64104 |Salaire Administratif 55 000 25 000
66100 |Intéréts 900 950
68100 |Dotations aux amortissements 15 000 35 000
70110 |Ventes table chéne 170 000
70120 |Ventes tables noyer 199 000
TOTAUX

Il vous remet également les clés de répartition primaire et secondaire des charges indirectes :

Tableau de répartition des charges indirectes
Centres auxiliaires Centres principaux
Eléments Entretien |Administration Achats Production Distribution
Fournitures 100 %
Electricité 5% 5% 5% 75% 10%
Fourniture d'entretien 5% 75% 20%
Fournitures administratives 10% 10% 10% 60% 10%
Location magasin 100%
Entretien et réparation 5% 5% 10% 75% 5%
Assurances 5% 10% 10% 65% 10%
Missions, réception 20% 20% 20% 40%
Frais postaux et télécoms 20% 20% 20% 40%
Frais bancaires 20% 20% 50% 10%
Imp6ots et taxes 100%
Salaire Administratif 100%
Intéréts 20% 20% 50% 10%
Dotations aux amortissements 10% 15% 20% 50% 5%
Totaux répartition primaire
Centre auxiliaire entretien -100% 10% 15% 50% 25%
Centre auxiliaire administration -100% 30% 40% 30%
Totaux répartition secondaire
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Totaux répartition secondaire

Unit® d' T u\ 10 a4 d'| HeuredeMO 100 G de€g
Nombre d'unit S cptes 601a 602 5500 h S cptes 701
10 100

Co%t d'unit®

Travail a faire :
1. Réaliser la répartition primaire et secondaire des charges indirectes
2. Calculer les différents couts

Tableau de répartition des charges indirectes
Eléments Montant Ceptres aux.ili.aires' Centres prin_cipaux _
Entretien | Administration Achats Production Distribution
Fournitures 5200
Electricité 2 000
Fourniture d'entretien 900
Fournitures administratives 800
Location magasin 12 000
Entretien et réparation 4 300
Assurances 3000
Missions, réception 2 200
Frais postaux et télécoms 1 000
Frais bancaires 600
Impots et taxes 1400
Salaire Administratif 25000
Intéréts 900
Dotations aux amortissements 15 000
Totaux répartition primaire| 74 300
Centre auxiliaire entretien
Centre auxiliaire administration
Totaux répartition secondaire
Unit®s dofTu
Unit® d'Tuy 10 a0 d° Heure de MO 100 U d¢
Nombre d'uni't
Co%t d'unit®
Au cours de la période :
Le stock initial de noyem3 ®tait de 3 m3 1200
Le stock initial de ch°m& ®tait de 5 m3 ° 920 ua
Le stock initial de table en noyer ®tait de 32
Le stock initial de table en chéne était de 15tablesa53 0, 40 G4 | a tabl e

Il a été acheté 40 m3 de noyer et 25 m3 ont été utilisés pour la production de 170 tables
Il a été acheté 40 m3 de chéne et 32 m3 ont été utilisés pour le production de 190 tables
La production des tables en noyer a nécessité 3300 h de travail

La production des tables en chéne a nécessité 2200 h de travail

Il a été vendu 190 tables en noyer

Il a été vendu 200 tables en chéne

= =4 =848 -9_-49_9_9_-9
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Composants

Noyer

Chéne

Achats

Frais directs sur achat

Charges indirectes dbo

C o %t déachat des mat i

Cout achat matieres 1re utilisées

11/10/2010

Noyer

Chéne

Q(m?% |PU

(CMUP) | Montant

Q(md

PU (CMUP)

Montant

Stock 01/01 3 1

200 3

60

920,

4 60

Entrées 40

40

Total

Cout doéac ha ttiliséesa

Stock 31/12

Cout de production des tables fabriquées

Noyer

Chéne

PU

Montant

PU

Montant

Co(t achat matieres utilisées

Frais directs de production

Frais indirects de production

Co(t de production tables fabriquées

Cout de production des tables vendues

Noyer

Chéne

Q

PU (CMUP)

Montant

PU (CMUP)

Montant

Stock 01/01 32

572, 18

306| 15

530. 4

7 956

Entrées

Total

Cout production Tables vendues

Stock 31/12

Cout de revient

Noyer

Chéne

PU

Montant

PU

Montant

Cout de production des tables vendues

Frais directs de distribution

Frais indirects de distribution

Colt de revient des tables vendues

Chiffre d'affaires 190

047

199 00

200

850, (

170 00

Résultat
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Cas Gaillac (1h)

(http://www.ac-limoges.fr/eco-gest/)

Léentreprise GAILLAC est une entreprise industridél e ¢
mod | e BASI CAL et l e mod | e LUXUAL. El'l e commercial i se
sécuriser leurs données mais aussiaupr s do6une client | e de particuliers.
Depuis sa c¢cr®ation, |l a soci ® ® conna’t une <croissance
orientations strat®giques mettre en Tuvre pour augme
Le processus de production des deux modeles de coffres est le suivant :

Les tlles sont coup®es dans | 6atelier D®coupe puis as:

contraintes du marché imposent une production mensuelle irréguliére.

Le service de gest i tequeldoss thaviaiken, tititise [p métheode des doats complets (annexe
A) et constate pour le mois de décembre, par rapport au mois de novembre, une augmentation du codt de
production unitaire du modéle BASICAL et une diminution du co(t de production unitaire du modéele LUXUAL.

Travail a faire :
Par la méthode des colits completset™ | 6ai de de | dannexe
résultat analytique des deux produits. (arrondir les calculs a 2 chiffres aprés la virgule)

1, compl ®t ez |

ANNEXE 1 : Informations de décembre N
Produit BASICAL Produit LUXUAL
Quantité | Prix unitaire | Montant Quantité | Prix unitaire | Montant
Ventes 1800 250 450 000 Ventes 5 300 130 689 000
Co0t de revient variable 1800 155 279 000 Codt de revient variable 5300 95 503 500
ANNEXE A
Extrait du tableau d'analyse des charges indirectes de décembre N
s < Montage Montage g . .
Approvisionnement Découpe BASICAL LUXUAL Distribution Administration
Totaux 41 680 152 400 36 280 86 280 57 960 41 400
Colt de prod. -
. Prix d'achat de la Metre linéaire | Heures de main Heures de des produits gr%léltu(ijtg gfglgii
Nature de l'unitéd ' T u \ N ; N . AN main d°' BASICAL +
téle du mois detblecoupée | d' Tuvr e . + LUXUAL
directe LUXUAL vendus
@) vendus (2)
Nombred' uni t ®s 160 000 12 000 400 600
Co%t d'unit @
(2) Le co%t de production des produits LUXUAL vendus (C
Codt d'achat de la tdle du mois
Eléments Quantité Montant unitaire Montant
Prix d'achat 10 000 16 160 000

Codt d'achat
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Stock téle (colt moyen pondéré)
Eléments Quantité Montant Montant Eléments Quantité Montant Montant
unitaire unitaire
Stock initial 4000 20 80 000 Sortie BASICAL 5 000
Sortie LUXUAL 7 000
Stock final
Total Total
Co0t de production des produits BASICAL (1 500 unités fabriquées en décembre N)
Eléments Quantité Montant unitaire Montant
Main ddéiuvre direcg 300 H 80 U | 6he 24 000
Main délTuvre dired 114.05
Total 1500
Stock des produits BASICAL (co(t moyen pondéreé)
Eléments Quantité Montant Montant Eléments Quantité Montant Montant
unitaire unitaire
Stock initial 500 160 0 80 000 Sortie BASICAL
Entrée Stock final
Total Total
Co(t de revient des 1 800 BASICAL vendus
Eléments Quantité Montant unitaire Montant
Main d'Tuvre directe 80 H 104 4 14 8 320
Total 1800

Résultat analytigue BASICAL

Eléments Quantité de BASICAL Montant unitaire Montant
Prix de vente 1800 250 u | 450 000
Résultat BASICAL

Résultat total (BASICAL + LUXUAL) de décembre N

Eléments Quantité (unités) Montant unitaire | Montant
Résultat BASICAL

Résultat LUXUAL 5 300 10 53 000
Total
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BTS AG 2005 GIFFARD i Mangalore (400 )

Avant de généraliser le lancement du Mangafore aupres des différentes cibles,
Bruno GIFFARD souhaite comparer les prévisions de production de ce nouveau
produit aux réalisations du mois d'avril 2005. D'éventuels dysfonctionnements liés a
la production pourront ainsi étre mis en évidence.

Il étudie les données chiffrées du mois d'avril 2005 et consulte Jean-Denis
VINCENT, responsable de production. L'analyse des eécarts favorables ou
défavorables pour I'entreprise entre les prévisions et les réalisations va permetire
d'en dégager les causes et d'y remedier.

1.2 Calculez les colits réels, les coiits prévisionnels et les écarts constatés sur
la production du Mangafore en avril 2005 sur I'annexe 5 (& rendre avec la
copie).

| 1.3 A partir des travaux précédents, analysez et commentez ['origine de
chacun de ces écarts.

ANNEXE 4 : DONNEES CHIFFREES DES PREVISIONS / REALISATIONS
ET DE LA PRODUCTION MANGALORE POUR AVRIL 2005

s PREVISIONS

Coiit de production prévisionnel d'une bouteille de Mangatore de 70 centilitres

~ __EL;_E_MENTS QUANTITES PRIX UNITAIRE | TOTAL
Matiéres premiéres ’ 0,70 litre 1,70 € 1,19 €
(liqueur, sucre, épices, le litre
piments...)
Main d'ceuvre directe 20 secondes 18 €delheure | 0,10€
Emballages (bouteilles, 1 040€ 040€
| capsules...)
Frais d'atelier 10 unités d'oeuvre 002€ 020 €
par bouteille |
Colt de production d’'une bouteille de 70 centilitres 1,89 € |

« REALISATIONS

La production, pour le mois d'avril, se chiffre a 3 000 bouteilles de Mangafore.

Vous trouverez ci-dessous I'état des charges réelles du mois d'avril affectées 3 la

production du Mangadore :
'Matiéres premieres 2 200 litres & 1,90 € le litre
Main d'ceuvre directe 19 heures a 18 € de 'heure
[Emballages 3050 & 0,35 € Funité
Frais d'atelier 540 €
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BTS AG Bleu Ardoise (2006)

| DOSSIER 2 : LANCEMENT D'UN NOUVEAU PRODUIT j

Dans le cadre de sa politique de valorisation des rebus, BLEU ARDOISE souhaite
lancer un nouveau produit : "la paillette d'ardoise”.

La paillette est obtenue a partir du concassage (opération de broyage) des déchets
d'ardoise et se présente sous la forme de petites écorces. Elle habille les parterres de
fleurs, espaces verts, bacs a fleurs, etc...

Paillettes d'ardoise

"Big Bag" de 500 kg L ' Paig:f:t?js; dz;g rﬁ;ise

Afin de commercialiser ce produit, monsieur BARAISE vous demande de simuler le
prix de vente hors taxes d'un sac de 25 kg et d'un "Big Bag" de 500 kg de paillettes
d'ardoise en fonction du canal de distribution.

2.1, Calculez le coiit unitaire du produit paillette d'ardoise pour les
conditionnements suivants : un sac de 25 kg et un "big bag" de 500 kg
(arrondir les calculs a 3 décimales).
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| ANNEXE 6 : PROCEDURE DE FABRICATION - ELEMENTS DE CALCUL

Description du processus :
Les rebus de tranches d'ardoise sont déversés dans une broyeuse.
L'opération de broyage consiste a :
- concasser les rebus en petites écorces appelées paillettes
- ensacher celles-ci dans deux conditionnements : un sac de 25 kg ou un "big
bag" de 500 kg.
Les investissements matériels générés par ce processus ont été réalisés par
I'entreprise.
Méme si le processus de broyage est automatisé, il nécessite une intervention
humaine.
Au terme du processus de broyage, les sacs de paillettes de 25 kg sont enveloppés
d'une housse afin de protéger le produit et faciliter son transport.

Matiéres premiéres : Colt

Rebus de tranches d'ardoise : | 24,00 € la tonne.
Sacs imprimés Bleu Ardoise de 25 kg :|273,00 € les mille sacs.
"Big Bag" de 500 kg : | 258,50 € les cent "big bag".
Housse ' [5,44 € la piece.

() Une housse permet d'envelopper 40 sacs de 25 kg de paillettes.

Temps de fabrication :

Unité Capacité Colit
Sac de 25 kg "Big Bag” horaire
Concassage Heure 30 sacs / heure 3 "big bag" / heure
Ensachage Heure 60 sacs / heure 12 "big bag“ / heure 15,00€
Houssage Heure 60 sacs / heure

Charges fixes :

Les données chiffrées présentées correspondent a une activité mensuelle dite
normale (type).

Sacs de 25 kg "Big bag"
Charges fixes : 14 460 € 12500 €
Quantités fabriquées : 300 tonnes 500 tonnes
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